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Geld anlegen
Vermogen verwalten

Vermogen planen. Vermégen aufbauen. Geld anlegen.
Geld vermehren.
Vermbgen weitergeben.

Das Modell der NVBS Neue Vermégensberatung Schweiz
Partner vermdgender Privatkunden
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Vermogensberatung fir Privat-Kunden

Wealth Management
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Editorial

Schon immer streben Menschen nach Glick, Zufriedenheit, Har-
monie und Sicherheit. Reichtum wird dabei als etwas sehr In-
dividuelles gesehen. Reich an Erlebnissen; reich an Freunden;
reich an Zeit. Familie und Gesundheit stehen ganz oben auf der
Wunschliste der Menschen. Erst danach kommt flir die meisten
der materielle Wohlstand, das Geld.

Geld gibt das gute Geflhl, ein weitgehend selbst bestimmtes
Leben flhren zu kdnnen. Sich Winsche erflllen zu kénnen. Es
sich gut gehen zu lassen. In entsprechenden gesellschaftlichen
Kreisen verkehren zu kénnen. Kinder und Enkel sicherstellen zu
kénnen. Gutes tun zu kénnen.

Motive, ein Vermdgen aufzubauen, gibt es viele. Es sinnvoll zu
nutzen, auch. Wer Geld hat, versucht es anzulegen, zu erhalten,
zu vermehren, es sinnvoll zu nutzen, gut davon zu leben oder es
an die néchste Generation weiterzugeben.

Einige wenige tun dies selbst. Die meisten jedoch wissen, dass
es in einer komplexen Finanzwelt eine professionelle Beratung
und Verwaltung braucht. Am besten eine Vertrauensperson, mit
der man viele Jahre eng und abgestimmt zusammenarbeiten
kann. Die dabei hilft, Geld nicht nur anzulegen, sondern in allen
Lebenslagen ein engagierter Partner und Begleiter ist.

Dies ist der Anspruch der NVBS und ihrer Vermoégensverwalter:
Wir sind lhr nachhaltiger Vermogens-Partner.

Mit herzlichen Grissen

Florian J. Suss
Managing Partner

NVBS Neue Vermégensberatung Schweiz AG

CEO: Florian J. Slss - E-Mail: suess@suess-partner.ch
Untere Dorfstrasse 2 - CH-8700 Kusnacht / Zirich
Telefon: +41 (0)44 991 16 16 - Internet: www.suess-partner.ch
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KUNDEN
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Privatkunden Family Office Unternehmer und Unternehmen

Unsere Aufgabe ist es, lhnen bei der nachhaltigen Anlage
lhres Vermoégens eine erstklassige Leistung zu bieten.

NVBS Neue Vermégensberatung Schweiz AG

CEO: Florian J. Siiss - E-Mail: suess@suess-partner.ch
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PRIVATKUNDEN

INDIVIDUELL

Jeder Kunde ist anders: Der Familienvater, der gut verdient und die Zukunft seiner Familie absichern will.
Die Internet-Unternehmerin, die ihre Firma verkauft und nun plétzlich Gber grosse Geldmittel verfigt.

Die Kinder, die vorzeitig mit einem Erbe beglickt werden. Die Witwe, die Ihr Haus mit grossem Garten
gegen eine Attikawohnung eintauschen und vom Rest des Geldes gut leben kénnen mochte.

Jede Kundin und jeder Kunde ist einzigartig. Die richtige Verm&gens-Verwaltung ist daher jene, die sich
intensiv mit den Winschen und Bedurfnissen auseinandersetzt und individuelle, massgeschneiderte
Lésungen anbietet.

PRIVAT-KUNDEN

- Vermdégende Personen aus der Schweiz und definierten Landern

— Menschen, die fir sich und ihre Familie vorsorgen wollen

— Personen, die schrittweise ein Vermdgen aufbauen wollen

— Wohlhabende Personen, die lhren Lebens-Unterhalt langfristig aus dem Vermogen beziehen wollen

fVQF Verein zur Qualitatssicherung
von Finanzdienstleistungen

SRO- und BOVV-Mitglied VQF
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VALUE

Famlly Of'flce

NVBS organisiert 1-Tagesseminare zu wichtigen
Themen im Spannungs-Feld zwischen Unter-
nehmen und Unternehmerfamilie. Fur Unter-
nehmer, Aktiondre, Gesellschafter und Fami-
lienmitglieder in exklusivem Kreis. Fragen Sie
unsere NVBS-Partner nach einer Einladung.
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Die Unternehmung
als Investor
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Unternehmer und Aktiondre haben oft den
grossten Teil ihres Vermdgens im eigenen Un-
ternehmen gebunden. Das zeugt von Enga-
gement. Ist aber auch ein Klumpenrisiko. Da-
her brauchen auch Unternehmer, genauso wie
Unternehmen, eine Investitions-Strategie: Die
Unternehmung als Investor.
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UNTERNEHMENSGEWINNE
STEIGERN

Freien Cash Flow erwirtschaften und nachhaltig anlegen.

Gemeinsam mit SGIMC St. Gallen Internatio-
nal Management Consulting bietet NVBS eine
einzigartige Methode, um die Profitabilitat des
Unternehmens zu steigern: Das EIP Ebit Impro-
vement Programm. 35 Jahre Erfahrung beim
Optimieren des Ebit!
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Investieren in neue Geschaftsmodelle und Start-up’s

Zusammen mit ZSoM Zirich School of Ma-
nagement und einer privaten Hochschule in
Berlin investieren wir in Startup’s — und geben
ihrem Family Office gerne den Zugang zur Star-
tup-Szene.
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UnternehmerKarriere.com

Meine Kinder als Unterehmer-Nachfolger

Assessment - Forderung - Karrierebegleitung

Meine Kinder als meine Nachfolger? Eignen sie
sich? Wollen sie es? Kénnen sie es? Will ich mei-
ne Kinder als mégliche Nachfolger aufbauen?
Wie fordern? Wie entwickeln? Wie die Karrie-
re begleiten? Wie merken, ob dies der richtige
Weg ist oder nicht?
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Welchen Einfluss haben technologische Disrup-
tion, kinstliche Intelligenz, Roboterisierung und
Internet auf Ihre Unternehmen oder Beteiligun-
gen? Kunden der NVBS profitieren von den ak-
tuellen Erkenntnissen im Rahmen eines Private
Coachings durch die besten Experten.
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Die
liebe
Familie!

Schlichtung von Streitigkeiten und Konflikten unter
Aktionéren, Gesellschaftern, Familienstammen.

Die NVBS-Methode, um uneinige oder zerstrit-
tene Familien-Mitglieder oder Familienstdmme
zu einigen oder um offene und verdeckte Kon-
flikte zu deeskalieren.

Denn: Unternehmen brauchen Eigner, die ge-
meinsame Werte und Ziele teilen.
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NVBS ist Forschungspartner und Sponsor der
Unternehmerschule der MAB Swiss Executive
School. Diese bietet Management Weiterbil-
dung, Coaching und Consulting mit einem spe-
ziellen Fokus auf KMU’s und Unternehmen aus
dem Mittelstand.
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UNTERNEHMER UND UNTERNEHMEN

Das NVBS-Modell der Vermégens-
Beratung fiir Unternehmen und

Family Offices
et | A

© Neue Vermégensberatung Schweiz AG

1. UNTERNEHMEN AUFBAUEN

Die meisten neuen Firmen ent-
stehen durch Zellteilung: Was man
beim alten Arbeitgeber gelernt
hat, ist die Basis fur die eigene,
neue Firma. Die Alternative dazu
ist Startup-Management: eine dis-
ruptive Idee, basierend auf neuen
Technologien und bisher nicht gut
abgedeckten Kundenbedurfnissen.

NVBS unterstitzt Sie:

- bei der Griindung und beim Auf-
bau neuer Firmen

— beim Schritt in die Selbststandig-
keit

— beim Marktaufbau

— bei der Suche nach Investoren

— beim Startup-Management

Ein beachtlicher Teil des liquiden
Vermdgens wird durch Unterneh-
men gehalten: Als Kriegskasse’,
in Form von Aktienanlagen oder
gebunden in Liegenschaften. Bei
Unternehmen mit einer eigenen
Pensionskasse kommt noch die
Anlage der Versichertengelder
dazu.

Unternehmer und grosse Aktio-
nare oder Gesellschafter haben
daher beim Thema Vermégen,
Vermdgensvermehrung und
Vermdégenssicherung eine ganz
besondere, individuelle Aus-
gangslage.

2. EXPANSION FINANZIEREN

Stellt sich der Erfolg am Markt ein
und bewéhrt sich die Aufbau- und
Markteintritts-Strategie, so wachst
die Firma. Neues Kapital wird
bendétigt, um das Wachstum zu
finanzieren. Neues Eigenkapital.
Oder Fremdkapital. Oder andere
Formen der Finanzierung. NVBS ist
dabei Ihr Partner. Dabei verfolgen
wir ein einziges Interesse: Dem
Unternehmen und den Unterneh-
menseignern den bestméglichen
Zugang zu den richtigen Expan-
sionsmoglichkeiten zu erschliessen.

Unsere Leistungen:

— Finanzierung

- Wachstums-Management
— Wachsen durch M&A

Prof. Dr. Rainer Vélker
Spezialist fiir finanzielle
Unternehmensfiihrung

Osama Rifai

Spezialist fiir Wachs-
tums-Finanzierung und
M&A

Giinther Pipp, Dr.oec. HSG
Spezialist fiir Programme zur
Steigerung von Profitabilitat
und Unternehmenswert

Dr. Ulrich v. Bassewitz
Spezialist fiir
Unternehmensnachfolge
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3. VERMOGEN AUFBAUEN

Die Firma erwirtschaftet Gewin-
ne, hat Wachstumspotenziel und
steigert den Ebit sowie den Unter-
nehmenswert. Nun werden Werte
aufgebaut. Das Vermogen des
Unternehmens wachst. Das Privat-
vermdgen ebenfalls.

Unsere Leistungen dazu:

- Ebit-Steigerungsprogramm fiir
das Unternehmen

- Nachhaltige Steigerung von
Firmenwert und Firmenvermo-
gen

- Kontinuierlicher Aufbau von
Privatvermogen

4. VERMOGEN SICHERN & WEITERGEBEN

In Phase 4 geht es zunehmend

um die Sicherung des Vermdgens,
spater dann um die Weitergabe an
die nachste Generation. Das was
aufgebaut wurde, soll auch unter
worst case Bedingungen fir die
eigene Familie erhalten bleiben.

Unsere Leistungen dazu:

- Vermdégens-Portfolio und
Vermogens-Verwaltung

- Vermdgen sichern und ausbauen

- Unternehmensnachfolge und
Generationenwechsel

Unternehmer sind besondere Personlichkeiten. Sie sind innovativ. Sie schaffen
Wert und gesellschaftlichen Nutzen. Firma und Familie bilden den Rahmen fur

das, was wichtig ist.

Denkt der Unternehmer an Vermogen, sieht er meist 3 Bereiche:

— Das Vermégen des Unternehmens

— Den Wert seiner Unternehmung oder Unternehmensbeteiligung

- Sein Privatvermdgen und das seiner Familie

Dies zeigt, dass Vermdgensberatung fiir Unternehmer etwas ganz Spezielles ist.

Unternehmer haben spezifische Bedurfnisse. Sie bendtigen einen Partner, der sich
ganzheitlich um ihr Vermdgen engagiert.

Eine einzigartige Lésung dazu bietet die NVBS: Das Modell der Vermdgens-
verwaltung fur Unternehmerinnen und Unternehmer.

Florian J. Siiss

Managing Partner NVBS
Vermégen entwickeln und
Vermégensverwaltung

Prof. Dr. Claus Gerberich
Spezialist fiir finanzielle
Unternehmensfiihrung
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lhr Vermégen, umfassend betreut

Sie bendtigen einen verlasslichen, umfassenden und effizienten Partner, der fir Sie lhre Finanzfragen klart
und lhr Vermdgen betreut.

Wir verwalten lhr Vermégen nach lhren Vorstellungen und sind auch Ihr Sparringspartner fiir diverse
Finanzfragen und Services.

Wir verwalten fiir Sie.

Beratung:  Wir erarbeiten mit Ihnen Ihre Anlagestrategie und beraten Sie ausfihrlich

Kontrolle:  Uberwachung lhrer Positionen und Filligkeiten. Aktive Vermdgensallokation und Kosten-
kontrolle

Riickblick:  Periodische Analyse und Informationen tber die Entwicklungen der Anlagen und der Fi-
nanzmérkte

Vorausblick: Marktausblick

=
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VERMOGENSBERATUNG

Massgeschneiderte Lésungen fiir lhr Vermégen

Wir beraten Sie hinsichtlich Ihrer Vermdgenswerte.

Ganzheitlich bedeutet fir uns viel mehr als klassische Wertschriften. Auch «alte» Sachwerte binden wir in
unsere Uberlegungen ein.

Wir konsolidieren alle Ihre Vermdgenswerte fiir einen gesamtheitlichen Uberblick.
Dazu erstellen wir fur Sie die bestgeeigneten Anlagelésungen.

Beratung:  Erarbeitung und Présentation der Anlageideen

Kontrolle:  Uberwachung lhrer Positionen, Falligkeiten und Ausfiihrung Ihrer Auftrige sowie Kosten-
kontrolle

Riickblick:  Periodische Analyse und Information Uber die Entwicklungen der Anlagen und der Finanz-
markte

Vorausblick: Marktausblick

Sie entscheiden, auf Basis unserer Vorschlage. Wir fihren fur Sie aus.

"
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Die Analyse lhrer Anlagen

Wie haben Sie lhre bestehenden Verm&genswerte heute strukturiert? Bezliglich Risikoprofil, Anlagestra-

tegie, Diversifikation, Art der Anlageprodukte, Wahrungsrisiken, Gebiihren (offene Gebiihren, Produktge-
bihren, versteckte Kosten), steuerliche Situation?

Wir zeigen lhnen Risiken auf und kénnen auch gerne verschiedene Wertschriftendepots konsolidieren, um

ein klares Bild zu schaffen. Im Anschluss unterstiitzen wir Sie mit Empfehlungen und Anpassungsméglich-
keiten konkret dort, wo eine Anderung notwendig ist.
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SERVICES
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Alles aus einer Hand oder gezielte Einzel-Dienstleistung

Gerne bieten wir lhnen Zugang zu Services, die weit Uber die klassische Vermdgensverwaltung hinausge-
hen.

Finanzberatung Steuern & Treuhand Sachwertanlagen

13
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PARTNER

Erstklassige Qualitit, héchste Effektivitat, beste Kundenzufriedenheit

Die NVBS Suss Vermdgensberatung AG ist Teil des Partnerverbunds der NVBS Neue Vermdgensberatung
Schweiz AG.

Dieser Partnerverbund erméglicht es jedem Partner, bestmdgliche Leistungen bei den besten Spezialisten
einzukaufen und damit dem gemeinsamen Anspruch der NVBS-Partnergesellschaften gerecht zu werden:

- Erstklassige Qualitat
— Hochste Effektivitat
— Beste Kundenzufriedenheit.

Jede Partnergesellschaft, somit auch die NVBS Siiss Vermdgensberatung AG, ist rechtlich selbstandig.
Florian Suss ist zudem Managing Partner des Partnerverbunds und leitet die NVBS Neue Vermbgensbe-
ratung Schweiz AG.
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UBER UNS

Florian J. Suss

Florian J. Suss, Managing Partner

Ausbildung zum Private Banker bei UBS, Credit Suisse,
Julius Bar.

Langjahrige Fihrungserfahrung und insbesondere grosse
Erfahrung in der Betreuung von vermégenden Privat-
personen und Unternehmen im Bereich Private Banking
(UBS, Credit Suisse, Julius Bar, Clariden Leu, Privatbank
IHAG AG Zdrich). 20 Jahre Erfahrung im Private Banking
und Asset Management. MAS Private Banking & Wealth
Management Hochschule Luzern.

Grlnder und Managing Partner der NVBS Siiss Vermo-
gensberatung AG und der NVBS Neue Vermdgensbera-
tung Schweiz AG.

Herr Siss ist nebenberuflich Dozent an der Zirich School
of Management zum Thema Unternehmer und Vermdgen.

Vertrauliche Anfrage per E-Mail: suess@suess-partner.ch
Telefon +41 (0)44 991 16 16
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KONTAKTFORMULAR

NVBS Suss Vermogensberatung AG

Vorname:
Untere Dorfstrasse 2
CH 8700 Kusnacht / Zirich, Schweiz
Nachname:
Telefon: +41 (0) 44 991 16 16
E-Mail: suess@suess-partner.ch Firma:
E-Mail:
Telefon:
Betreff:
Nachricht:

Besuchen Sie uns im Internet:

www.suess-partner.ch
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